csciil ENDO TU PRODUCTO A
VENTAS PROFUNDIDAD

OBJETIVO

Reflexionar sobre las caracterist
ventas.

e que generen valor y cierren

ender (o hayas vendido) y escribe todas las caracteristicas que puedas recordar
e agregan valor y que un cliente consideraria relevantes en el proceso de

tar el ejercicio:

e que tu producto satisface.
as en el beneficio.

portivo

o de ultima tecnologia, instalaciones
rante saludable, abierto 24 horas.
niencia, bienestar integral, ambiente familiar.

Valor para el cliente
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