e FICA TUS FORTALEZAS Y
VENTAS AS DE OPORTUNIDAD

OBJETIVO
Ayudar a los participantes a reflexi
Maestros Cerradores. Este ejercicio
para optimizar su desempeiio en ve

sitan mejorar para transformarse en
s ayudan y qué areas deben trabajar

s 5 fortalezas y areas de oportunidad con las que cuentas. Ademas, especifica cémo
asitas mejorar tus areas de oportunidad.

Mis habilidades teatrales me

Nunca he trabajado. No poseo ayudan a conectar facilmente
temas de conversacion con los con los clientes, mientras que
que pueda hablar con el cliente. debo leer y esucarme mas para

tener temas de platica.

ompletar el ejercicio:

ste es un espacio para autoconocerte y

laridad. Piensa en habilidades que te
nicacion, empatia o creatividad.

idad. Reflexiona sobre aquellas
ejorar. Por ejemplo, manejo de

r tus areas de oportunidad, considera
ementar para mejorar en cada una.

0 un mapa personal para planeary
o cerrador.
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a honestamente.
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